
Como Se Tornar
Lash Designer

uma

de alto valor
EscolinhaDaBela



MI
GAmigaaa,

   Você já sentiu que, por mais que se esforce,

ainda não é reconhecida como uma

profissional de alto valor? Já percebeu que

clientes querem sempre desconto ou te

comparam com outras Lash Designers que

cobram menos? Se sim, o problema não está
no seu preço – está no seu posicionamento!

   O mercado de beleza, especialmente o de

extensão de cílios, está crescendo

rapidamente. Isso significa que não basta ser
boa na técnica, você precisa saber se
posicionar como uma profissional de
autoridade e alto valor.



Nesta aula você
vai descobrir:

Os erros que fazem você parecer uma

profissional "baratinha" e como evitá-los.

MI
GA

Como cobrar mais caro sem perder clientes.MI
GA

O segredo das profissionais que sempre têm

agenda cheia.

MI
GA

Como construir uma marca forte e nunca mais

precisar correr atrás de clientes.

MI
GA

Prepare-se para mudar sua
mentalidade e sua carreira!
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Você está sendo vista como uma
profissional baratinha? Veja como
mudar isso agora mesmo!

Muitas Lash Designers enfrentam o problema

de serem vistas como "baratinhas", e isso

acontece por alguns motivos:

Capítulo 1

Preços muito baixos em comparação ao
mercado.

Promoções excessivas e sem estratégia.

Posicionamento errado no Instagram.

Comunicação fraca com o público-alvo.



ERRO SOLUÇÃO

Cobrar muito barato com
medo de perder clientes

Precifique seus serviços
corretamente,

valorizando sua técnica

Usar um feed
desorganizado e sem

identidade

Crie um Instagram
profissional e atrativo

Postar apenas antes e
depois

Compartilhe seu
processo, estudos e

diferenciais

Aceitar qualquer cliente
Filtre seu público e
busque clientes que

valorizam seu trabalho

Como mudar isso agora?

MI
GA

Faça uma análise do seu Instagram e responda:
O que ele comunica? Ele transmite profissionalismo

ou amadorismo?

Exercício prático



Como cobrar mais caro pelos
seus serviços sem perder clientes

A chave para cobrar mais não está no preço,
mas na percepção de valor que sua cliente

tem do seu trabalho.

Tenha um diferencial
claro: por que alguém
pagaria mais por você?
Mostre o que te torna

única!

Se posicione como
especialista: compartilhe

seu conhecimento e
experiências nas redes

sociais.

Capítulo 2

Estratégias para aumentar seus
preços sem perder clientes:

Melhore sua entrega:
um ambiente bonito, um

atendimento
diferenciado e um 

pós-atendimento de
qualidade fazem TODA

a diferença!

1 2 3

Dica
Faça um reajuste de preço gradual. Exemplo: aumente
10-20% do valor a cada 3 meses, comunicando isso de

forma estratégica para suas clientes.
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Diferencial MATADOR – Como se destacar
no meio de tantas Lash Designers

Com tantas profissionais no mercado, como
você pode ser vista como única? Criando um
diferencial forte!

Capítulo 3

Tenha uma técnica impecável e mostre isso
nas redes sociais.

Ofereça uma experiência única no atendimento (sala
bem decorada, playlist personalizada, mimo pós-
atendimento).

Ensine algo para o seu público – conteúdos educativos
atraem mais clientes e criam autoridade.

Use uma identidade visual profissional no Instagram.

Dicas para se destacar:

Duas profissionais fazem extensão de cílios, mas uma
compartilha dicas no Instagram, mostra bastidores e
ensina cuidados. Qual você escolheria? É assim que

você se destaca!

Exemplo prático:



Como se posicionar no mercado e ser
reconhecida como referência

Tenha uma comunicação clara: Como você
quer ser lembrada? Seja consistente!

Seja especialista em algo: Escolha um nicho
específico e se torne a melhor nele!

Tenha uma presença digital forte: Instagram,
WhatsApp e até TikTok podem ajudar a construir
sua autoridade.

O que você faz de
diferente no seu

atendimento?

Você se posiciona como
uma profissional comum
ou como uma referência?

Se posicionar como referência não significa ter
milhões de seguidores, mas sim, ter um público
fiel que te vê como uma especialista.

Capítulo 4

Estratégias para ser reconhecida
como autoridade:

Como você quer ser
lembrada pelas

clientes?

1 2 3

Exercício prático:
Responda essas perguntas



O segredo das profissionais que sempre
têm agenda cheia e cobram mais

O que as Lash Designers mais bem pagas fazem
diferente? Elas não correm atrás de clientes, as
clientes que correm atrás delas!

Capítulo 5

Segredo das profissionais com
agenda cheia:

Elas vendem
experiências, não
apenas cílios: O

atendimento delas é
diferenciado!

Elas não entram em
guerra de preços: Elas
cobram o valor justo pelo

seu trabalho.

Elas sabem se
comunicar: O que

você posta no
Instagram atrai ou
repele clientes?

1 2 3

Faça sua cliente sentir que não é só uma aplicação de
cílios, é um tratamento VIP! Um bom atendimento gera

indicações e fidelização.

Dica



Conclusão
  Se você quer sair do time das profissionais
"baratinhas" e se tornar uma Lash Designer de
alto valor, o segredo está no seu posicionamento.

Relembrando os pontos principais:

  Você vale o preço que cobra: Mas sua cliente
precisa enxergar isso!
  Se diferencie: O que te torna única? Mostre
isso!
  Posicione-se como especialista: Não basta
ser boa, você precisa ser vista como uma
referência.
  Crie uma experiência premium: Seu
atendimento precisa ser tão bom que as clientes
nunca vão querer trocar de profissional.
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Agora me conta: qual o primeiro passo que você
vai dar para se posicionar melhor no mercado?

🚀 Lembre-se: se você não se posicionar,
o mercado fará isso por você!
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